TIMO DELVEAUX

BELEIDSRAADGEVER VLAAMSE OVERHEID - DEPARTEMENT LANDBOUW EN VISSERL)

Zijn voorgangster Mart Vanhee was bij de meeste van onze leden vrij goed gekend, sinds een jaar is er
bij de Vlaamse Overheid (Departement Landbouw en Vissert]) een nieuw contact (i.p.v. Mart) voor onze
sector. Een korte kennismaking met Timo Delveaux via enkele gerichte vragen.
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Vi: MISSCHIEN KUNT U UZELF KORT VOOR-
STELLEN VOOR ONZE LEDEN ALS PERSOON EN
ALS FUNCTIE-HOUDER.

Als jonge licentizat in de economie en politicke wetenschappen,
ben ik meteen beginnen werken bij het Departernent Landbouw
en Visserij. Daar heb ik verscheidene jaren de dierlijke sectoren
opgevolgd. Dit was een zeer boelende periode, maar waarschijnlijk
niet zo voor de landbouwer die zich van de ene crisis naar de
andere moest werken. Tipdens die periode stond ik endermeer in
voor het uitwerken van crisismaatregelen via contacten met de
Europese Commissie. Er werd ook op Viaams niveau een actie-
plan varkenshouderij uitgewerkt en ook in de zuivelsector werd
er continu gezocht naar maatregelen die de sector post-quetum
tijdperk moesten vooruithelpen.

Wia wat tussenstops ben ik momenteel een jaartje aan de slag
als bebeidsraadgever binnen de vias en hennep sector. Ik volg in
die functie ook nog andere sectoren op met een eerder beperkte
marktordening zoals de aardappelsector, tabak en hop. Daarnaast
volg ik ook de Europese regelgeving rond wipn en gedistilleerde
dranken, alsook het kwaliteitsbeleid dat dasrmee gepaard gaat
jeorsprongsbenamingen). Veel sectoren dus maar dat betekent
ook veel afwisseling, wat mijn job boeiend maakt. Ik merk steeds
meer dat de verschillende sectoren van elkaar kunnen leren. Dit
zijn dingen die ik in mijn achterhoofd hou.

Op privé viak, heb ik een prachtige echtgenote en drie kleine
kinderen van 4,6 en 8 jaar oud. In mijn beperkte vrije tijd probeer
ik nog wat gitaar te spelen en te sporten. Mu de kinderen wat
ouder worden, zijn we ook weer meer en verder gaan reizen.

V2: HEEFT U REEDS VOLDOENDE KUNMEN KEMN-
HISMAKEN MET ONZE SECTOR EN HOE 15 DAT
GEBEURD?

Ik herinner mij nog dat ik in september 2014 de vlas -en hennep
sector heb overgenomen van collega Mart Vanhee, en dat ik
3 weken later voor de eerste maal met de sector heb kennisgemaakt
op het CELC-vlascongres in Madrid, kwestie van meteen met de
deur in huis te vallen. Ik weet nog dat ik een foto heb opgezocht
op het internet van Mr. Sijnave en dat ik op basis daarvan naar
hem op zoek ben gegaan.

Dergelijke evenementen zijn natuurlijk een vitstekende gelegen-
heid am op korte termijn de sector te leren kennen. Ik heb dan
ook entzettend snel de grote lijnen leren begrijpen en bepaalde
knelpunten kunnen achterhalen. |k heb zeker genoten van de
openheid van de mensen.

V3: WAT
HEEFT U HET
MEESTE VER-
BAASD IN UW
EERSTE JAAR
ALS CON-
TACTPUNT
VOOR ONZE
SECTOR?
WAT WIST U
VOORDIEN
ABSOLUUT
MNIET OVER
VLAS OF
VLASVEZEL?

Tijdens het vias-
congres ben ik bij-
voorbeeld te weten
gekomen dat Belgié,
samen met een stukje Nederand en vooral Frankejk instaat voor
meer dan 85% van de wereldproductie van vezelvlas. Dit brengt
automatisch met zich mee dat de knowhow met betrekking tot
teelt en verwerking zich in onze contreien bevindt. Ook de Viaamse
machinebouwers zijn op dat viak meegegroeid en wereldtop in wat
2e doen. Ik merk nu cok bij andere mensen die niet in de sector
zitten, dat vlas eigenlijk een goed bewaard geheim is.

Waar ik ook snel heb moeten bijleren zijn de specifieke termen
die in deze sector gebruikt warden: slijten, repelen, roten,
braken, zwingelen, hekelen, ... Ik geef toe dat ik mij hierin even
heb moeten inwerken.

V4: IN UW JONGE ERVARING - WAAR ZIETU

DE TEELT EM EERSTE VERWERKING VAN VLAS-
VEZEL IN VLAAMNDEREM ALS MEEST VERSCHIL-
LEND VI5-A-VIS ANDERE TEELTEN/GEWASSEN?
Het grootste verschil met andere teelten is de sterke integratie
van de keten. Veel [de meeste) Belgische viassers staan in voor
het hele proces van teelt tot en met de eerste verwerking.
Dit maakt dat de vlasser meteen ook toegevoegde waarde kan
creéren aan het geocogste vlas en dat hij wat steviger in zijn
schoenen staat naar zijn afnemers toe, dit in tegenstelling tot
vele andere landbouwsectoren. De keerzijde van de medaille is
natuwrlijk dat hij ook een groter risico draagt.

In deze context is het ook niet onlogisch dat de viassector de
eerste landbouwsector is binnen Visanderen die een branche-
organisatie (B.O.) heeft opgestart.

Een ander groot verschil is de grote diversiteit aan afzetmarkten
waar vlasproducten als basisgrondstof voor kunnen worden
gebruikt Zo kunnen de verschillende onderdelen van het vias
naast de textielproductie ook aangewend worden woar de papier-
industrie, verpakkingsmateriaal, composieten, houtplaten, isolatie,
bouwmaterialen, stalstrooisel, en noem maar op. Op dat viak is



vlas voor de landbouwsector ook een mooi voorbeeld voor de
“bio-gebaseerde® economie.

V5: WAAR LIGGEN, NA 1 JAAR, VOOR UZELF
NOG DE GROTE ONBEKENDEN L.V.M. ONZE
SECTOR - WAAR ZIET UZELF NOG NOODZAKE-
LIJKE ERVARING/KENNIS BlJ TE SPIUKEREN?

Na een jaar deze sector te hebben gevolgd blijven er waarschijnlijk
nog meer vragen open staan dan er al beantwoord zijn. Ik merk
bijvoorbeeld op dat onze uitvoer van gezwingeld vias voornamelijk
richting China gaat, maar wat indien katoen en zijde aantrekkelijker
worden, en wat indien de Chinese vraag deels wegvalt? Moeten
we onze afzet niet meer durven diversifiéren? Ik merk dat mijn
kennis bij de afzetmarkten van de korte vezels nog beter kan. Wat
is bijvoorbeeld de reden waarom de korte vezelprijs vele malen
lager is dan deze van de lange vezel? Ik vraag mij dan af of met
alle onderzoek potentieel dat in onze streek aanwezig is, het niet
mogelijk is nicheproducten op de markt te brengen waarin deze
vlasvezel is verwerkt. Het zou in elk geval meer toegevoegde
waarde in onze streken houden en anderzijds zou dit ook een
soort verzekering betekenen bij een mindere cogst.

Vé: ER KOMEN VEEL VERANDERINGEN AF OP
ONZE SECTOR, GLB-2020, TEELTVERZEKERING,
WERKING VAN ONZE BRANCHEORGANISATIE
(B.O.),... HOE SITUEERT U DEZE VERANDERIN-
GEN MET BETREKKING TOT ONZE SECTOR EN
DE VERDERE PROFESSIONALISERING VAN ONZE
SECTOR?

Hoe het nieuwe GLB er zal uitzien is uiteraard koffiedikkijken.
Het Estse Voorzitterschap is begin september met een debat
begonnen over risicobeheer. Daarin werd gespeculeerd op enige
afbouw van directe steun, waardoor meer geld kan vioeien richting
risicobeheer tawv. klimaatverandering, maar ook naar milieu-
bescherming en samenwerking in de keten. Dit zijn uiteraard
thema's die rechtstreeks de vlassector raken. Ik zie in deze thema's
ook steeds meer werk weggelegd voor de brancheorganisatie. Er
moet eens naar de toegevoegde waarde bekeken worden van de
BO inzake het openen van afzetmarkten, het onderhandelen met
verzekeringsmaatschappijen, de BO als trekker van onderzoek
en innovatie, Als sector samen sta je altijd sterker dan alleen.

V7: OOK OP AGRO-ONDERZOEK VLAK LIGGEN
WELLICHT VOOR ONZE SECTOR NIEUWE KAN-
SEN TE GRIJPEN (IPM, DRONES, PRECISIELAND-
BOUW, ..). WAAR ZITTEN HIER VOLGENS U DE
GROOTSTE HEFBOMEN NAAR DE TOEKOMST?

Het gebruik van drones, precisielandbouw, biotechnologie, ...
Dit zijn uiteraard de thema'’s van de toekomst. Die technieken
zijn bijzonder interessant voor de viassector die in de (korte)
groeite-tijd een zeer groot aantal verschillende percelen beheert.
Automatisering in het percelenbeheer zou bijgevolg zeker een
pluspunt betekenen.

Specifiek voor de vlassector lijkt mij onderzoek naar materi-
aalkunde en de toepassing van plantaardige vezels hierin van
cruciaal belang. Waarom rijden we nog steeds niet op de vlas-
fiets, of waarom weegt mijn wasmachine nog steeds meer dan
30 kg. Ook naar de groeisectoren in de toekomst toe kan vias
een belangrijke input vormen. Waarom niet meer toepassingen
in de luchtvaart, drones, robotica, autosector enz.? Daarenboven
geniet vias van een positief imago: vlas heeft namelijk het voordeel

van een “low-input” gewas te zijn dat bovendien mooi kadert in
het milieuverhaal van opslag van koolstof. Ik verwacht naar de
toekomst toe een consumentenmarkt die hier meer gevoelig
gaat voor worden, dus waarom nu al niet deze troef uitspelen.

V8: UIT ONZE SECTOR-ANALYSE BLIUJKT DAT
ONS BEDRIJFSMANAGEMENT EEN VERJON-
GINGSKUUR DOORMAAKT, MAAR DAT ONZE
MEDEWERKERSPOPULATIE DAARENTEGEN
IETWAT VEROUDERD IS. ZIET U KANSEN OF
MOGELIJKHEDEN OM HET METIER OOK VOOR
JONGERE MEDEWERKERS (ARBEIDERS &
BEDIENDEN) IN ONZE VLASBEDRIJVEN TERUG
AANTREKKELIJK TE MAKEN. IS HET ALLEEN
MAAR IMAGO, OF SPELEN HIER OOK ANDERE
FACTOREN? KAN DE VLAAMSE OVERHEID HIER-
BlJ HELPEN?

Wat ik al verscheidene malen heb gehoord, is dat de vlassector
een eerder oubollig imago heeft. Ik vraag mij af van waar dit komt?
Het is toch prachtig om te weten dat wanneer je met linnen
beddengoed gaat slapen, dat product gemaakt is op slechts een
fietstocht ver van je deur. Vieel mensen zijn ook niet op de hoogte
van de vele hoogtechnologische toepassingen van de viasvezel.
Alles staat en valt met public relations, en “dat moet je zijnvan's
morgens tot ’s avonds”. We moeten niet alleen trots zijn op onze
vlasgeschiedenis, maar moeten ook durven verkondigen wat de
vlassector kan betekenen voor de consument in zijn dagelijks leven.
De sector heeft op dat vlak nood aan het continue opbouwen van
een kwaliteitsimago. Naar de toekomst zullen thema's zoals de
klimaatsverandering. bodemkwaliteit, waterbeheer, het gebruik
van gewasbeschermingsmiddelen enz. steeds belangrijker worden,
en laat nu dat juist de sterkte zijn van deze sector.

V9: IN 2020 IS ONZE FEDERATIE (ALGEMEEN
BELGISCH VLASVERBOND VZW) 100 JAAR JONG
(OF OUD). HEEFT U IN DIT VERBAND NOG EEN
BOODSCHAP VOOR ONZE LEDEN EN VOOR DE
LEZERS VAN DIT BLAD OM DE VOLGENDE 100
JAAR GOED VOOR TE BEREIDEN?

De vlassector is {in volume dan) een sterke Franse aangelegenheid en
in die context kunnen wij ook wat van hen leren. Misschien moeten
we wat meer chauvinistisch zijn over deze sector. We beschik-
ken namelijk over een uitstekend klimaat en landbouwgronden,
concentratie van knowhow, talenkennis en infrastructuur. Andere
landen die getracht hebben zich op de vlassector te richten, hebben
gefaald. We mogen
eigenlijk weleens meer
*stoefen” dat ons vias
het beste is van de
wereld!

Bedankt voor dit korte
kennismakings-inter-
view, Timo, we kijken
uit naar een intense
verdere samenwerking!




